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谈判进入最后关头
美国发来邀请
随着
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年新年的开始，中美知识产权谈
判进入了最后关头。眼瞅着
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月
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日这个决定
性的时刻一天天逼近，中美双方都清醒地意识
到，谈判已经到了关键阶段。是双方握手言和，还
是触发贸易大战，必须作出选择了。
元旦过后，美国贸易代表处发来邀请，希望

吴仪率中方代表团到华盛顿进行最后一轮谈判。
中方经过认真研究，决定接受这个邀请。
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日，吴仪率领中国知识产权谈判代表
团离开北京，登上了前往华盛顿的飞机。代表团一
共
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人，是历次赴华盛顿谈判中人数最多的一个
团。团长：吴仪；副团长：高卢麟、刘杲、段瑞春。
此刻，作为中国代表团的成员，心理压力是

相当大的。他们一次又一次地研究美国人已经
公布的对华贸易报复清单，从中感到了自己肩
上担子的分量。

美国报复清单
打在中国最疼的地方
美国拟征收高额关税的中国产品清单上，

共列出了
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种产品，总价值为
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亿美元，
其中有：
女式丝绸服装：
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亿美元；橡胶和塑料鞋：
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亿美元；皮革箱包类：
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亿美元；收音机
和收放机类：
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亿美元；珠宝；青岛啤酒……
美国人拟定的这张报复清单够毒的。他们

可谓绞尽了脑汁、费尽了心机，一定要打在中国
最疼的地方。
这些打击目标，都是对国际市场特别是美

国市场依存度相当高的中国产品。拿纺织品和
丝绸来说，
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年，这两种产品的出口已经占
到当年本行业工业总产值的
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和
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。而
在全部出口产品中，美国市场又是第一大出口
市场。其他产品如鞋类、箱包类、钟表类、玩具类
产品也是如此。如果美国对这些产品实施
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的高关税，也就意味着要把这些产品赶出
美国市场。
这些产品一旦退出美国市场，该销售到哪

里呢？国内市场已经饱和，其他国家的市场还没
有开辟。国内许多企业，特别是东南沿海地区的
许多企业将会因此而被迫停产或关闭。那么，这
些工厂的成千上万的工人们该怎么办？他们面
临的将是一条艰难的生活道路———失业，国内
蚕桑基地农民的生产生活该受到多么大的影
响？所以说，清单上的枯燥数字与人民的利益是
连在一起的。
贸易大战该会使多少人蒙受经济损失？

谈判开始气氛异样
表面平静深处激荡
避免这场贸易战，是谈判者肩负的重担。中国

代表团就是带着这样的心情走进谈判厅的。
不过，谈判厅的气氛与人们想象的情形有些

异样。尽管围在门口的一群新闻记者几乎在每一
篇报道的标题中都写上了“贸易大战”四个字，尽
管两国的舆论把贸易大战叫得震天价响，尽管两
国政府都已做好了打一场贸易大战的充分准备，
尽管在谈判厅大门以外的地方，双方都以贸易报
复和反报复来摊牌，然而，一走进谈判厅里，奇怪
的事情发生了———双方代表谁也不肯提到贸易
报复的字眼儿。
一天的谈判过去了，双方仍然没有提到这

四个字。美方不提起，中方也就不触及。
这种情形，让双方代表团的工作人员都觉

得有点纳闷儿。对此只能这样来解释———风暴的
中心最平静。越是平静，双方代表的心情就越是紧
张。越是沉寂，双方代表的心里就越是打鼓。在每
个谈判代表的内心深处，此时早已风雷激荡。
这真是：于无声处听惊雷！

梅西非常强硬
中方怀疑贸易战就要打响
梅西强硬得如一块冷冰冰的石头。他反反复

复地说着一句话：“我们双方都没有时间了。美国
政府的态度是不可改变的。除非中国作出让步，按
照关贸总协定乌拉圭回合谈判将要达成的知识产
权协议，否则……你们非常清楚，现在，距最后期
限只剩下
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天时间了。”
就这样一句话，他像车轱辘似的掉过来倒过

去一天说了几十遍。遇到贸易报复的字眼儿，他就
像使用省略号似的一次次跳过去，但跳过去留下
的空白却显得更加意味深长。它更使人觉得，这个
字眼儿几乎无处不在，无时不在。
梅西的这种态度，使中方代表不禁议论起来：
“看来，上次北京谈判让梅西窝了一肚子火。”
“也许，他有意要拿中方一把，在关键时刻报

一箭之仇。”
“照他这种态度，八成是真的要报复了，我们

必须立足于打贸易战。”

中方灵活务实
寻找美方能做决定的人
梅西的顽固不化，与中方的灵活务实形成了

鲜明的对照。
在连夜召开的内部会议上，代表们分析情况

后认为，单单与梅西谈判是无用的，因为梅西的这
种强硬态度，正好说明他本人无法作出决定，说明
他没有得到任何授权，说明他手里没有可打的牌。
没有得到授权的梅西，是一个没用的梅西。我们可
以把他看做一个在前台表演的木偶，后面牵线的
操纵者才是最终的决定者。
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日，吴仪提出要面见希尔斯。
吴仪：“请安排一次与希尔斯大使的会见，中

方将提交新的备忘录草案，并阐述中方对这轮谈
判的立场。”

梅西：“我可以转达中方这一要求。”
然而，半天过去了，中方才得到回话：“希尔斯

大使有要事，不能接待。”
什么是要事？此刻对美国贸易代表处来说，还

有比这件事更重要的要事？
到了下午，中方再次提出：“吴部长希望面见

希尔斯大使进行小范围会谈。”
梅西：“我会转达的，请中方耐心等待。”
然而，又是半天过去了，回话照旧：“希尔斯有

要事在身。”
希尔斯在谈判如此紧张的情况下一再托故不

见，其中必有原因。中方代表分析有两种可能，一
种可能是，希尔斯有意显示美方的强硬立场，以此
向中方施加压力；还有一种可能是：希尔斯也还没
有得到新的授权，也不过是一个台前的木偶而已。
在后牵线儿的是总统布什（编者注：指老布什，下
同）。在布什还没有作出政治决断的情况下，希尔
斯拿什么来与中国谈呢？这就应了中方代表的一
句话———“这场谈判实际上是邓小平与布什下的
一盘棋。”

布什想和中方搞好关系
但也不能一言定乾坤
现在，倒要看布什是什么态度了。
至于布什的态度，表面上给人们的感觉似乎已

经明朗。这就是他在
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日出访回国时发表的
谈话。他当时刚从日本飞回来，来不及前往白宫，就
在华盛顿机场匆匆地向记者发表了这个谈话。
布什是这样说的：“至于中美关系，将尽力保持

那种重要的关系不偏离轨道，那是一种重大的关
系，而且很重要。”也就是在那一天，中国代表团飞
抵华盛顿机场，新一轮谈判就要开始。布什似乎有
意要送给中国代表团一件礼物。
据透露，布什离开机场回到白宫后，就召见了

希尔斯，表示了要与中国达成协议的愿望。布什此
次日本之行本来是与日方进行市场准入谈判，结
果谈僵了。如果再与中国谈僵了，美国在亚洲的经
济利益将受到重大影响。
但是，几天来的谈判情况似乎表明，布什并不

能一言定乾坤，他要受到美国各种政治力量的制
衡，必须走过三条钢丝，一条是白宫与国会之间的
钢丝，一条是共和党与民主党之间的钢丝，还有一

条是美国的政治立场与经济利益之间的钢丝。在
最后一条钢丝上，布什正显得摇摆不定。他越来越
清楚地看到，经济问题可能是他连选连任总统道
路上的最大陷阱。外交家布什不得不努力成为经
济专家布什。

谈判发生戏剧性变化
双方共同让步
种种迹象表明，布什政府形成了政治决定，准备

与中方达成协议。于是，谈判桌上发生了戏剧性的变
化。这次，不是中方着急，而是轮到美方着急了。
梅西脸上的阴云好像被一阵风突然吹散了。
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日的梅西已经不是
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日的梅西。顽固不化的梅西不
存在了，灵活务实的梅西粉墨登场了。
这时候，一直躲在谈判幕后的希尔斯也出场

了。她约见吴仪，在小范围会谈中暗示，美国方面愿
意与中方达成协议，但要求中方进一步作出让步。
吴仪拒绝了她过高的要价。
希尔斯又第二次主动约见吴仪。同时，美国国

务院有关官员也约见吴仪，透露了布什政府对这
场谈判及整个中美关系的立场，希望在双方让步
的基础上达成协议。
中方代表团立即向北京发出电报，汇报了谈

判的进程及美方发生的变化。
中国政府的态度是明确的，这就是在维护国

家利益的基础上尽量达成协议。中国方面很看重
这场谈判。因为它的意义已经远远超出了知识产
权的范围。如果谈得成，不仅打破了美国扬言的
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亿美元的制裁，同时也就打破了美国自
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年以来对中国进行的全面制裁。其中还有一个具
体而重大的因素———按照计划，李鹏总理将于这
年的
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月抵达美国，到联合国进行访问。如果谈崩
了，这次访问就很难成行。而这次访问对于中国重
新返回国际舞台至关重要。
中美双方都希望谈成，而且必须谈成。这一

点，大家心照不宣。

谈判桌上退一小步
知识产权保护建设前进一大步
华盛顿。中国代表团驻地。吴仪连夜召开代表

团内部紧急会议。
会议的议题既简单又严肃：中方要不要从原

有的谈判立场后退一步？这个问题反过来说，就
是：中国要不要向知识产权保护的国际标准前进
一大步？
中美知识产权谈判遇到的困难是明摆着的。

谈判破裂造成的严重后果是明摆着的。关贸总协
定乌拉圭回合谈判形成的知识产权国际保护标准
也是明摆着的。
怎么办？
会议一开始非常沉闷。一提到作出让步，激烈

的争论又爆发了。
中国谈判代表团的成员来自各个有关部门，

各个部门的代表都要维护本部门的利益，让步意
味着牺牲某些部门的利益，参加谈判的代表要为
这种代价承担责任，反对作出让步的观点很尖锐。
同意让步与反对让步的两种意见争论非常激烈。
经过激烈争论，意见逐渐统一起来。结论是：

在谈判桌上退一小步，在知识产权保护制度的建
设上前进一大步。
来自医药部门的代表本来极力反对让步，这

时候也感慨地说：“中国原子弹上天，要感谢赫鲁
晓夫，因为他撤走苏联专家，激励我们自力更生、
奋发图强。如果中国化学药品能够突飞猛进走向
世界的话，要感谢布什。他的贸易报复大棒令我们
惊醒，催我们奋发，我们没有别的选择，只有自己
争口气。” （未完待续）

大国的较量
中美知识产权谈判纪实（四）

京华时报社长吴海民先生创作的《大国的较量———中美知识产权谈判纪实》
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月份出版。这本书追寻了上世纪
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年代中美知识产
权谈判的轨迹，再现纠缠中美两国十几年的知识产权谈判风云，解密了文明战争背后国家利益的维护和争斗，尽现大国博弈和大国风
度。该书早在
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年前就已完成，但因某些因素被雪藏至今出版。本报今天继续连载这一纪实作品，以飨读者。
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吴海民

!##'

年，中美知识产权协议签署后，举杯庆祝的吴仪


